LE GUIDE DU CREATEUR D’ENTREPRISE NORD PAS DE CALAIS - PICARDIE
Un outil simple pour s’y retrouver
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HISTORIQUE ET CURSUS DE L’EDITEUR
Né le 23 septembre 1970 à Dunkerque

Etudes post-bac réalisées dans 2 Ecoles de la CCI du Hainaut Cambrésis (Valenciennes)
1989-91 Etudes de Commerce en Tourisme International à l’IFAC (Bac + 2). 
Je crée également le journal de l’Ecole afin de faire le lien entre les 4 sections que je nomme L’IFACSIMILE. Je mets en place une équipe de rédaction composée d’étudiants et obtiens de la direction, la mise à disposition d’une salle informatique pour ½ journée par semaine. D’autre part, je participe, en tant qu’accompagnateur des acteurs et réalisateurs, au 1er festival du film d’action et d’aventures de Valenciennes. Avant d’intégrer l’ICMP pour un deuxième cycle, je pars travailler en Angleterre pendant 4 mois et demi pour travailler mon anglais.
1991-93 Master Marketing Développement Manager (Bac + 4) à l’ICMP (Institut Communication Marketing Publicité) dans le cadre d’un contrat Etat Région + obtention des diplômes d’Anglais courant et d’Anglais des affaires des CCI Européennes.

Dans le cadre de ce cursus d’avant-garde, nous sommes amenés à une opération commando de Création d’Entreprise (en 15 jours) que je mène avec 2 autres personnes sur un projet de Création d’une Entreprise de Conférences, Séminaires, Réunions diverses du tourisme d’affaires. Nous allons jusqu’à présenter le dossier auprès d’une banque et à négocier un prêt.
Le mois suivant la fin de mon cursus, j’entre à la base aérienne de Cambrai pour mon service militaire. Je passe les diverses épreuves pour intégrer l’Ecole des Officiers de réserve et pars à Evreux où j’accède au rang d’officier de réserve. Je suis auditionné pour intégrer le service communication de l’armée de l’air à Tours mais une personne issue de Sciences Politiques résidant sur place est choisie. Terminant dans les premiers du classement final, en tant qu’officier Renseignement, j’intègre l’escadron 3/12 à Cambrai où j’établis pour les pilotes de mirages F1 et de mirages 2000, entre autre, des briefings géopolitiques sur la guerre en Bosnie. Je les accompagne pendant 1 mois en Corse sur la base de Solenzara et participe à une campagne de tir.
En 1994, attaché commercial pour une société d’Edition et de Communication Lilloise, six mois après y être rentré, je suis envoyé dans le Sud de la France (Nîmes) afin de traiter divers supports de communication avec les CAPEB (Confédération des Artisans et des petites entreprises du Bâtiment). La société me donne carte blanche et je crée alors l’agence Sud Méditerranée (secteur de Menton à perpignan), recrute une dizaine de personnes et mets en place les outils de communication des CAPEB, FFB, Chambres de métiers, Lycées, IUT etc. Notamment, je mets en place le programme du 1er salon BATISUD qui est devenu, depuis, un salon de référence.
En 1997, je décide de quitter le groupe ne cautionnant plus la politique du groupe (liquidation 1 an plus tard, suite au départ de la moitié des directeurs d’agences au même moment), et j’aide un fournisseur à développer commercialement son affaire durant 6 mois. 

Le 05 février 1998, je crée la société PRODEV, société d’Edition et de Communication dont le slogan est : les professionnels du développement au service du développement des professionnels. 
Immédiatement, je travaille sur la mise en place d’un guide simple, clair et organisé permettant, à n’importe quelle personne désirant créer son entreprise, de trouver toute la méthodologie et les différents paramètres. Je me lance simultanément à la recherche de partenaires publicitaires et développe 4 réseaux différents de diffusion. Un plan de développement national est prévu initialement mais la prudence m’amène à installer d’abord durablement l’outil dans le paysage économique du sud de la France. 
2 à 3 ans après ses débuts, il devient un véritable outil de référence utilisé et demandé par une majeure partie des acteurs et accompagnateurs de la Création d’Entreprise dans le Sud de la France. Suite à une invitation de la Chambre de Métiers du Var, je remets un exemplaire à Renaud DUTREIL, à l’époque où il était ministre des PME. Coïncidence, trois mois après, le Guide de l’APCE (Agence Pour la Création d’Entreprise) est créé sur le net…

Cependant, étant le seul outil imprimé simple, clair, logique, complet, suivi et à jour, des commandes arrivant d’autres régions de France commencent à affluer suite à la mise en place du site www.guideducreateur.com 
2007, à l’aube du 10ème anniversaire de PRODEV et du GUIDE DU CREATEUR D’ENTREPRISE MEDITERRANEE, le développement d’Editions sur d’autres régions s’impose. Suite au contact avec l’ APIM (Association Internationale pour Lille Métropole) en janvier 2007 avec Maxime DEGAND, je mets en place un collaborateur dans ma Région d’origine (où se trouve toujours toute ma famille) et commence à développer l’Edition Nord Pas de Calais Picardie.
L’excellent accueil des organismes divers engagés dans l’accompagnement du porteur de projet aboutit déjà à des commandes préalables d’exemplaires alors qu’il sortira à la fin du mois d’août 2007.
La diffusion démarrera officiellement sur notre stand lors du salon « Créer » à Lille du 10 au 12 septembre 2008.

Je reste à votre disposition pour en parler.

Cordialement 

Franck BEUTTIN OUTOUIA

Directeur de la Publication

PRODEV

Siret 417 568 722 00025

Tel : 04 66 38 60 20 / 06 76 12 62 58

Fax : 04 88 22 07 07

info@e-prodev.com

www.guideducreateur.com

